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"™ DEMANDA (OPORTUNIDAD)

El Desarrollo del Funnel de Generacion de Demanda y Oportunidad, comienza cuando alguien
se une a su lista de correo electronico o ingresa por algun canal de comunicacion y termina
cuando se realiza la reunion comercial. Todo cambia cuando se unen a su lista de correo
electronico. Desde ese momento, pueden usar diversas tacticas de marketing para aumentar
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